
储蓄型保险走热市场
“存单”变“保单”可行吗？
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“今天来提取存款，看买点什么理财或者
保险产品合适，现在收益越来越低，资金规划
很重要。”1月18日，在某国有银行海甸支行，
一市民准备取出存款，重新做打算。

对于广大储户来说，资金放在哪里收益
有保障，就想把存款往哪里“搬”。随着近期
国有大行和股份制银行纷纷下调存款利率，
储户的长期资金出现“存款搬家”的现象也更
明显。

记者走访多家银行和保险机构了解到，
眼下收益不确定的情形下，银保渠道储蓄型
保险的竞争力和吸引力相对上升。可是保险
≠存款，存款搬家是否值得？新形势下该如
何理财？

南国都市报记者汪慧实习生邓欣桐

银行存款利率
持续下调

记者以储户身份咨询多家银行

获悉，作为存款产品的一种，大额存

单利率虽然也跟随普通存款下降，

但收益还是相对高，青睐的人还是

很多，开年就处于“手慢无”的状

态。“我们的大额存单没有额度了，

您可以关注定期存款或保险类理财

产品。”海口某国有银行的理财经理

陈经理表示。

记者在位于海口海甸岛的工商

银行、光大银行和邮储银行咨询期

间，不少业务人员坦言，如果现在想

存钱或者理财，增额终身寿确实是

热门。

海南保险业人士推荐储蓄型保

险。

记者走访海甸岛一家银行网点

期间，正逢相关保险公司人士在现

场。据中国人寿保险人士称，不同

于定期存款，储蓄型保险主打中长

期规划，是目前低风险、高收益的热

销产品。如果只想要做短期规划，

也可以选择其它理财产品，或者进

行理财搭配，即短期理财+长期储蓄

型保险相结合。

记者了解到，终身寿也出现了

不少变化，此前3.5%的终身寿产品

非常好卖，但已全面下架，目前只有

3.0%预定利率产品和2.5%定价利

率+分红产品。

“当前的存款利率吸引力太低

了，实在不知道该买什么理财产品。”

银行下调了存款利率，今年该怎么做

资产配置？这可能是不少储户最近

在考虑的问题。

事实上，商业银行去年就进入

“全面降息潮”。在最近一次调降存

款利率之后，五大国有行的3年期和

5年期定期存款利率（整存整取）分

别为1.95%、2%。其中3年期定期存

款利率调整前为2.2%，本轮调整后，

首次跌破2%。

2024年伊始，多家城商行、农商

行、村镇银行也加入存款利率的调降

队伍。在海南省内，利率水平一向具

备优势的海南银行、海南省农信社等

本地金融机构和海口苏南村镇银行、

海口联合农商银行等规模较小的金

融机构也加入了“降息”队伍。

“ 目 前 5 年 期 挂 牌 利 率 是

3.65%，三年期是3.45%。”海口苏南

村镇银行一名负责人介绍。南国都

市报记者梳理发现，该行去年上半年

的五年期利率还能达到4%。

在海南银行官网，最新的一份标

注“自2024年1月8日起正式生效”

的利率表显示，五年期挂牌利率为

3%，对比该行去年利率，现行利率亦

做了下调。

银行存款再度“降息”，让不少追

求保本保收益的储户感到焦虑，不少

人也开始寻找收益更高的理财工具。

“一些居民自发地把储蓄取出，

转而投资收益较高的产品，包括把存

款在不同银行间转移，或者投向投资

市场、基金市场、保险行业等，实现利

益最大化，就是所谓的‘存款搬家’。”

一位银行业人士向记者解读道。

那么现在，哪些理财途径是热门

选择？记者咨询了几家国有及股份

制银行的理财经理发现，以增额终身

寿险、分红险为代表的储蓄型保险被

重点推荐，大额存单依旧具备优势，

此外，还有以黄金积存业务为代表的

黄金相关金融产品以及储蓄国债等

理财工具均有一定热度。

哪种理财方式走俏？
银行利率下降催热储蓄型保险

储蓄型保险为何走俏？
保险≠存款，“搬家”需谨慎

岁末年初是传统的资产配置时

期，不少家庭经过一年的积累，会有一

笔余钱进行资产配置。在利率不断

下行的背景下，该如何根据自身理财

目标合理配置？

多位银行理财经理提示，应该结

合需求理性配置，收益率可能更高的

理财产品存在净值波动，要理性认识

风险收益关系。

“科学的家庭资产配置，应从家

庭的全生命周期多元化综合配置，通

过排兵布阵提高整体收益。就像将

军打仗一样，要有炊事兵、工程兵，还

要有侦察兵、步兵等。”胡蓉认为。

她建议家庭综合资产配置，可从

四个方面考虑，一是对于家庭一年内

的支出，建议作为现金类资产放在银

行的天天货币计划；二是对于5年内

可预见的大额支出，放在固收类产品，

比如大额存单，几年后用就选几年

期；三是对于权益类投资，拉动整体收

益的部分，可根据年龄和风险偏好综

合设定比例，因为有风险可能导致本

金亏损，所以最好不超过30%的占

比；四是剩余的大比例资金，应配置在

稳健的产品中，比如债券、保险等，其

中因保险的终身锁定利率和复利增

值特点作为优选。虽然稳健型产品

的收益不高，但如果稳健类的基数大，

那么整体收益就会提高。

金融人士口中的“增额终身寿”

是什么产品？为何走热？

增额终身寿险，本质是个保身故

的寿险，之所以成为热门理财选择，

因为除了身故保险金，终身寿险的保

单还包含现金价值。现金价值，就是

你退保能拿到的钱。在现金价值超

过已交保费之后，就可以通过减保取

现或者退保的方式，在需要的时候把

钱取出来用。但是，投保后前几年扣

除的费用成本比较高，导致前几年的

现金价值比较低，如果突然想退保可

能会遭受本金损失。

明亚保险经纪人胡蓉介绍，“这

类保险终身锁定利率、复利增值，在

市场利率不断下行的情况，终身锁定

利率的特点对比其他跟随市场利率

的产品，其长期优势就凸显出来。”

她解读称，市场上大部分储蓄

型保险分为增额终身寿和年金，银

行大部分销售的产品是增额终身

寿，因银行覆盖面大，所以其占比更

大。但其实，这两个险种并无绝对

的优劣之分，都可以复利增值和创

造现金流，重点还是看是否匹配需

求，如不匹配，长板也会秒变短板。

增额终身寿险的优点主要是灵

活，回本后，客户在规定的比例内可

根据需要减保领取，也可全额退保；

年金的优点恰好是不灵活，但它专

款专用，能提供与生命等长的现金

流，活多久领多久。

海南另一保险业人士解读道，

增额终身寿险的保费会比较贵，而

且它需要长期缴纳。

记者根据业内人士的解读作了

总结：增额终身寿适用做长期规划

人群，主要以强制性储蓄，达到为未

来存储一笔可观的费用；年金则强

调投保后，每年以年金的形式返还

一定数额。增额终身寿通常要持有

7—8年以上才能“回本”，要谨慎考

虑手头的资金是否有急用需求再投

保。

“增额终身寿”是什么产品？
考虑手头资金是否急用再投保

当前形势如何理财？
从家庭全生命周期多元化综合配置


