
2025年6月5日星期四 责编/王渝 美编/何子利

11南国产经

政府搭台，全方位支持保障

在整个产业发展过程中，海口秀

英区政府充分发挥了“搭台”作用，从

政策支持、资源整合到市场推广，给

予了全方位的保障。

在政策方面，秀英区出台了一系

列扶持荔枝产业发展的政策措施，包

括对种植户的补贴、对加工企业的税

收优惠等，鼓励企业和农户积极投身

产业发展。在资源整合上，积极协调

各方资源，为企业和果农提供技术、

资金、物流等方面的支持。

在市场推广上，秀英区更是不遗

余力。除了组织参加各类国内外招

商会、展销会外，还积极利用新媒体

平台进行宣传推广。通过拍摄系列

火山王荔枝宣传视频、举办线上直播

活动等形式，让更多人了解火山荔枝

王的独特魅力。同时，积极联动各部

门为企业搭建展示平台，帮助新产品

推广，提升品牌知名度。

秀英区政府相关负责人表示，

“政府就是要当好‘服务员’和‘推销

员’。从种植技术指导、品质把控，到

市场开拓、品牌营销、物流保障，我们

整合各方资源，搭建平台，出台政策，

目的只有一个：让火山荔枝王这颗

‘金果子’真正成为富民兴村的产业，

让海口秀英的这张名片在国内外越

擦越亮。”

今年，海口秀英区在推动火山荔

枝王“产品出海”“品牌出圈”方面成

效显著。通过品质把控、市场拓展、

创新加工、营销模式创新以及政府的

全方位支持，火山荔枝王产业正焕发

出新的生机与活力。

从“产品出海”
走向“品牌出圈”
海口秀英区全方位推动火山荔枝王产业迈向新高度

“日啖荔枝三百颗，不辞长
作岭南人。”荔枝，作为热带水
果中的明星产品，深受广大消
费者喜爱。而在海口市秀英
区，火山荔枝王凭借其独特的
生长环境和卓越品质，近年来
不仅在国内市场走俏，更开启
了“出海”征程，逐步实现“品牌
出圈”。今年，秀英区更是多措
并举，全方位推动火山荔枝王
产业迈向新高度。

□南国都市报记者 程小
丹特约记者陈创淼符志敏

品质为本，夯实产业根基

火山荔枝王之所以能在市场上崭

露头角，关键在于其得天独厚的生长

环境和优良品质。海口秀英区拥有独

特的火山地貌，土壤富含多种矿物质

和微量元素，为荔枝生长提供了天然

优质的养分。这里产出的火山荔枝王

果实硕大，单果重量可达50克以上，是

普通荔枝的两倍左右；果色鲜艳，呈现

出诱人的深红色；果肉厚实，肉质爽

脆，汁水丰富，甜度高达 18度以上 ，口

感清甜，风味浓郁。

为了保证火山荔枝王的品质始终

如一，近年来，秀英区加强了对荔枝种

植环节的监管和指导。一方面，组织

农业专家深入田间地头，为果农提供

技术培训，从施肥、修剪、病虫害防治

等方面给予专业建议，确保荔枝树健

康生长，提高果实品质；另一方面，推

广标准化种植模式，制定严格的生产

标准和质量检测体系，从源头把控产

品质量。只有高品质的产品，才能在

激烈的市场竞争中立于不败之地，为

“出海”和“出圈”奠定 了坚实基础。

“走出去”战略，拓展国内外市场

连日来，海口火山荔枝王抢“鲜”

上市，吸引了众多消费者购买，线上线

下销售火热。 在海口火山荔枝金农分

拣中心里，果农们正忙碌地操作着先

进的重量分选机。机器的传送带上，

一颗颗圆润饱满的荔枝王果缓缓经

过，优质果实被精准地筛选出来，这些

海口火山荔枝王将搭乘航班飞往世界

各地。

今年，秀英区积极实施“走出去”

战略，主动出击，积极对接国内外市

场，取得了显著成效。

在国内市场方面，秀英区相关负

责人及荔枝核心供应链企业代表前往

上海、苏州、义乌等长三角高端消费市

场进行招商。通过举办推介会、参加

农产品展销会等形式，向各地采购商

展示火山荔枝王的独特魅力，成功与

大型采购商达成长期合作，签订超

1000万斤保底收购协议。这些合作不

仅拓宽了火山荔枝王在国内的销售渠

道，也进一步提升了产品的知名度和

市场占有率。

在国际市场开拓上，今年海口火

山荔枝王首次进入加拿大市场。 5月

中旬，在上海举办的招商会上，火山荔

枝王吸引了众多海外采购商的目光，

并当场签约了首次出口加拿大温哥华

的订单。

目前，火山荔枝王还通过冷链物

流出口至新加坡、日本等国家，国际市

场版图不断扩大。

创新加工，延伸产业链条

为了进一步提升火山荔枝

王的附加值，秀英区积极探索

延伸加工产业链条。秀英街道

充分发挥辖区企业优势，与美

奇（海南）食品有限公司合作，

共同研发推出火山荔枝酥。从

今年3月中旬开始，在街道的建

议和指导下，企业研发团队经

过一个月的努力，历经十三次

打样，终于成功制作出既美观

又美味的火山荔枝酥。

“在火山荔枝酥的味道和

外形制作上，秀英街道给予了

我们极大的帮助。”美奇（海

南）食品有限公司厂长杨穗旭

感慨道。

如今，这款新产品不仅

保留了火山荔枝王的香甜风

味，还以独特的曲奇饼干形

式呈现，口感酥脆，深受消费

者喜爱。

为了让火山荔枝酥顺利推

向市场，秀英街道积极联动区

委宣传部、区旅文局、区文化馆

等多个部门，为企业搭建展示

舞台。在“琼州海峡船声筒”主

题宣传活动、时代少年团“加冠

礼”演唱会——“冠岁”海口站、

第二届荣山寮金沙湾日落音乐

会等众多活动中，火山荔枝酥

纷纷亮相，迅速火热“出圈”，成

为秀英区又一张特色美食名

片。同时，这也带动了“曲琦

姐”品牌的发展，为辖区企业品

牌注入了新的市场活力。

“新农人”助力，创新营销模式

在推动火山荔枝王“产品出海”“品牌出

圈”的过程中，一群“新农人”发挥了重要作

用。他们带着新的理念和技术回到家乡，为

传统荔枝产业注入了新的活力。

吴淑卿是永兴镇三元村的返乡创业青

年，回到村子接手自家果园后，他看到了传统

销售模式的局限性，决定从自媒体平台入

手。他一边琢磨拍摄短视频，一边开设直播

间做起电商达人。通过发布一系列创意十足

的短视频作品，配合当地对火山荔枝王的品

牌化宣传，他在各大平台积累了4000 多粉

丝，电商平台销量日益可观。2023年荔枝丰

收季，他卖出了4800多箱，总量约4 万斤。

如今，他将自家果园打造成采摘园，探索新的

经营模式。“现在是互联网时代，通过网络能

让更多人了解我们的荔枝王。而且把果园做

成采摘园，游客不仅能品尝到新鲜的荔枝，还

能体验采摘的乐趣，增加了不少收入。”吴淑

卿说道。

同样在永兴镇建群村的吴宇燕，作为

“90后”返乡创业者，利用自身英语特长，

用双语拍摄短视频推介火山荔枝王，吸引

了众多海外买家的目光。不仅如此，她还

在荔枝园办起直播课堂，手把手教果农们

如何开设平台账号进行直播，拓宽销售渠

道 。“我希望能用自己的特长，帮助家乡的

荔枝走向世界。看到越来越多的果农通过

直播增加了销量，我觉得特别有成就感。”

吴宇燕开心地说。

还有“甜园甜野”品牌主理人吴坤照，曾

经在广告行业打拼，如今转型“新农人”。他

用7年时间深耕荔枝的文化表达，通过公众

号、图文创作等形式，将荔枝生长的每个阶段

与自然和农业知识科普巧妙串联，向读者传

递家乡好物的魅力。

▲果农们在直播。记者程小丹摄
▶美奇（海南）食品有限公司研发的荔枝酥。（秀英区供图）


