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□海报集团全媒体中心记者李豌 定安县融媒体中心记者陈红艳

9月9日，海南自贸港迎来全岛封关以来首家本土上市企业——百迈科

登陆北京证券交易所，引发市场关注。

细心的网友发现，这家企业来自海南农业县定安。

在省外一些招商场合，定安是一个需要先解释名字的地方。初次接触

它的客商，有时会下意识把“定安”叫成“安定”。一个字序的误读，折射

出这座农业县辨识度有限的现实。

百迈科的上市，为观察定安工业提供了一个新的时间坐标。从起步到

至今，百迈科在定安走了19年。

同样是在定安，蜜雪冰城海南基地从拿地到开工只用了4个月。

19年与4个月，一慢一快：前者是一座县城培育企业的耐心，后者是它承

接项目的速度。两条时间线共同提出一个问题：毗邻海口、长期以农业为支

柱的定安，凭什么让工业企业来得了、留得下、长得大？

答案不只在招商速度里。定安从农业基础上选择食品加工这一主赛道，

给中小企业留下成长的时间，再围绕企业的实际需求延链补链。截至今年7

月，该县规上工业增加值累计增速已连续35个月保持两位数增长。

这个曾经需要向客商解释名字的地方，正在形成自己的产业辨识度。

“蜜”的城
不跟风，在产业竞争中找准定位

2021年春，蜜雪冰城尚未确定海南基地落在哪里，郑喜楚先替定安举了手。

郑喜楚是海南乐椰食品有限公司、海南大好麦食品有限公司创始人，也

是蜜雪冰城合作十余年的供应商。他在定安生产的椰果、椰乳等产品，长期

供应蜜雪冰城。得知这家企业正在海南寻找新的布局点，他向对方推荐了自

己扎根多年的定安。

这是一个有分量的推荐。

当时，蜜雪冰城的全球业务正处于快速扩张期。作为其全国布局的五大

基地之一，海南基地总投资20亿元，达产后年营收预计超过30亿元，年纳税

预计超过2亿元——作为对比，2022年全县税收收入1.7亿元，这个项目对定

安的重要性不言而喻。

一个长期以农业为支柱、工业辨识度并不突出的县，能否接住这样一个

全球化项目？

项目线索传到定安后，摆在当地面前的首先不是“要不要争取”，而是“能

不能接”。

蜜雪冰城需要大面积连片用地，对建设周期又有较高要求；项目计划布

局咖啡等生产线，涉及食品加工、原料进口、仓储物流等多个环节。对土地资

源和产业承载能力有限的县城来说，招引一家头部企业，不能只看投资额和

知名度，还要判断它是否符合园区方向，能否与已有企业发生联系，能否为县

域产业带来新的增量。

招商不是哪里热就往哪里挤，而是先认清自己能做什么、已经有什么。

早在1993年，塔岭工业园就开始规划建设，先后获批全国农产品加工业

示范基地、全国农产品加工创业基地。到蜜雪冰城前来选址时，定安已经在

食品加工这条赛道上走了近30年。

长期以来，定安作为农业县，专注于从农业基础上发展工业。椰乳、新茶

饮、粽子等具有海南特色的食品加工业逐步在塔岭工业园集聚，产业链也开

始从原料供应和初加工，向深加工、冷链、包装、物流和贸易延伸。

对定安而言，项目的意义不只是一笔投资，而在于它能否成为完善食品加

工产业链的一块关键拼图。产业方向判断清楚之后，接下来比拼的是速度。

“犹豫则生变。”定安县科工信局局长潘在河说。对当时处于快速扩张期

的蜜雪冰城而言，现有产能已经不足，海南基地何时能够开工、投产，直接关

系企业的市场布局。定安必须在尽可能短的时间内，拿出一套能够真正落地

的方案。

因此，定安以“一把手招商”的力度推进前期对接，并组团赴河南总部洽谈。

2021年8月，蜜雪冰城旗下物流冷链企业送冰冰（原易鲜达）率先落

地定安。2022年，双方敲定合作后，定安一个月内完成280余亩项目用地征

收，企业从拿地到开工仅用4个月。新基地建设期间，为满足企业补充产能

的需求，定安又推动其租赁现有厂房、同步建设，4个月后建成投产。

以蜜雪冰城为代表，近年来，塔岭工业园食品加工产业加快集聚。目前，

园区约三分之二的企业为食品加工企业，其中规上企业26家、高新技术企业5

家、年产值亿元以上企业10家；定安新茶饮加工贸易产业集群获评海南省中小

企业特色产业集群，“定安椰乳”成为海南省首个中国消费名品区域品牌。

这种赛道选择也被区位优势加持。

从海口向南，半小时左右即可抵达定安。这段距离短于一些城市居民的

日常通勤时间。定安可以共享省会的市场、交通、港口、机场和人才资源，土

地、厂房等经营成本又相对较低。

“这是一种县城包围城市的做法。”潘在河说。临近大城市，难免面对虹

吸效应。对此，定安基于产业特色、城市规模和资源条件，不盲目跟风某

一类热门产业，而是先稳特色食品加工产业，再根据产业规划承接与之匹

配的产业外溢，逐渐培育属于自己的辨识度和竞争力。

百迈科的“线”
不催熟，给中小企业长大的时间

如果说蜜雪冰城的落地体现了定安的快，百迈科的上市讲述的则是另一

种时间。这家在定安成长了19年的企业，成为海南省首家北交所上市公司。

对于百迈科，市场关注的是一根线。

2019年，其核心产品“封创翎”可吸收免打结缝线获批上市，取得国内首

张同类产品注册证，打破国外品牌长期垄断。如今，企业产品已进入全国近

3000家医院，近三年产值超过5亿元。

一根线从实验室走向市场，不只需要技术突破，也需要漫长的研发、审批

和产能建设。2007年，百迈科前身海南建科药业有限公司在定安起步，最初

只有十多亩地，早期发展并不快。直到核心产品获批上市，公司才进入快速

发展期。

企业需要的，并不是政府时时在场，而是在关键时刻能够找到人、办成

事。百迈科创始人、董事长杨顶建将定安的服务概括为“无事不扰，有事无处

不在”。平时不打扰，急时不缺位，成长时再扶一把——这是百迈科在定安19

年感受到的政企边界。

2021年，百迈科二期项目在定安拿地开工，两年后竣工投产。面对同期

竞争用地的项目，定安经过评估，把约60亩土地投向这家当时仍在成长中的

企业。此次上市募集资金扣除发行费用后，也将继续用于定安项目建设。

实际上，百迈科二期项目拿地时，同期竞争者不少。“但我们从产业规划

以及企业发展情况出发，经过科学评估，最终选择将地供应给百迈科。”潘在

河介绍，目前，定安塔岭工业园三大产业——高端食品加工、医疗器械、绿色

建材之中，百迈科直接撑起了医疗器械产业的半壁江山。

“无事不扰”的另一面，是允许企业按照自己的节奏生长。对研发周期

长、早期规模小的企业而言，这种稳定预期与一次性的优惠同样重要。

郑喜楚也经历过这样的从小到大。2008年，他看中塔岭园区一处十余

亩的闲置厂房，年租金不到10万元。初到定安、联系不上房东，他向科工信

部门求助，很快获得物业联系方式，大约一个月便谈妥合同、进场装修。

定安的服务，随企业需求变化：初创时帮助找厂房，成长中协调具体问

题，扩产时衔接项目。起步时，郑喜楚的工厂年产值1000多万元。近20年

后，他在定安已有两座工厂，合计年产值超过5亿元。

这两条成长线索表明，县域工业不能只靠招来“大树”。大项目可以快速

拉动投资和产值，但产业的厚度，也来自一批中小企业在十年、二十年中持续

研发、扩产并扎根。也因此，也因此，定安至今已经连续四年跻身海南省中

小企业发展环境评估第一梯队。

糟粕醋的“菌”
不止步，围绕企业构建产业生态

从一个月缩短到3天，从7天延长到1年——前者是糟粕醋发酵周期的

变化，后者是常温保质期的变化。传统小吃的两项关键指标，在定安的工业

化生产中被改写。

定安不是糟粕醋的发源地，却已成为海南重要的规模化生产地。2025

年，全县糟粕醋产量4000余吨；2026年上半年达到3400余吨。目前有生产

企业4家、餐饮体验店40余家，产品销往十余个国家。

一个地方如何把并非原生的特色产品做成产业？答案仍不是招来一家企

业就结束。

来自文昌铺前的铺前三婆品牌在定安设厂，率先研发自动化设备，让糟

粕醋工业化成为现实；来自贵州的中国玉梦酸汤集团旗下海南酸汤科技开发

有限公司随后落地，以获得国家专利的菌株和工艺改造进一步提升生产效

率、延长产品保质期。两家企业从设备和技术两端，为糟粕醋规模化生产打

开空间。

“生态打造是要贯穿整个产业链的。”定安县市监局局长苏汝成介绍，围

绕企业，定安推动原料规模化、标准化种植，搭建产销渠道，引导企业改造车

间、优化发酵灭菌工艺，开发糟粕醋粉、饮品等产品。

今年初成立的定安县糟粕醋协会，则试图把分散的企业连接起来。从企

业各自生产，到原料、加工、研发、市场协同，产业竞争力开始由单个项目转向

一套共同生长的环境。

检验检测认证集聚区也是这套思路的延伸。食品加工需要质量认证，医

疗器械需要严格检测，绿色建材同样离不开标准和资质。定安没有把检测认

证当作一条孤立的新赛道，而是从已有产业的共同需求出发，搭建服务平台。

目前，集聚区有40余家机构挂牌提供服务，其中4家正式入驻并设有实

验室。其中包括获全省首家锅炉、压力容器甲B1级国家特种设备检测资质

的京海检验检测以及中国质量认证中心海南自贸港检测认证研究中心。今

年7月，海南省糟粕醋产业质量基础设施“一站式”服务平台揭牌，已推动3家

企业申报质量体系认证。

“不是为单一企业服务，而是打造了一个集聚区，这让我们在落地发展上

更有信心，也更有保障。”来自山东的海南欣祐检测有限公司总经理桑文凯说。

对企业而言，这种生态意味着过去需要到外地寻找的检测、认证和配套服

务，可能在县域内完成；对定安而言，则意味着食品、医械、建材等产业产生的需

求，能够继续孕育新的服务企业。产业链不是规划文本里的名词，而是企业之

间真实发生的交易和协作。

产业生态的形成，最终要落到企业成长和县域发展的实效上。2025年，

作为定安产业发展主要载体的塔岭工业园贡献了全县超过一半的税收；今年

上半年，这一占比还在提高。“定安经济已经来到了一个拐点。”定安县委主要

负责人说。

但拐点不是终点，更不意味着可以松一口气。在“十五五”时期，在现有

产业基础上，定安将聚力建设区域特色产业发展高地，依托塔岭工业园这一

产业主阵地，积极布局数字经济、生物制造、低空经济三个培育产业。

宏观数据之外，企业对未来的选择，是更直接的一票。“未来我们计划始

终以定安为主进行发展，我们就是要把所有的鸡蛋都放在定安。”回首过往，

郑喜楚肯定地说，“20年前的选择，是对的。”

（南国都市报9月9日讯）

——高标准建设海南自贸港进行时

在定安大咖国际食品加工厂房中，产品
“流”出生产线。 （武威摄）

9月9日，百迈科登陆北京证券交易所。
（受访者供图）

工业梦，照进定安走读市县

开放前行
进发不止

①

俯瞰蜜雪冰城海南工厂大咖国际食品俯瞰蜜雪冰城海南工厂大咖国际食品（（海南海南））有限公司有限公司。（。（通讯员通讯员程守满程守满摄摄））

在定安塔岭工业园，百迈科工作人员在
操作医用缝合线线径测试仪对产品进行测
试。 （袁琛摄）
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白天舳舻相继，夜晚灯火通明。洋浦港的龙门吊起落不停，

这个年轻的船籍港，24小时“不打烊”，一如海南自贸港前行的脚

步，昼夜不息，从未停歇。

八个多月前，2025年12月18日，全岛封关运作的号令从南

海之滨传出。从此，海南自贸港，站上了中国高水平对外开放的

最前沿。

封关以来，这片热气腾腾的土地，每天都在发生新的故事。

我们一直在想，应该如何讲述这一切。

放在宏大叙事里，也许数字是最准确的。封关以来，“零

关税”商品税目比例从21%跃升至74%，多功能自由贸易账

户业务总规模突破6000亿元，免签入境旅客增长四成，进出

境航班增长近三成。口岸开合之间，人流、物流、资金流加

速涌动。但数字终究是抽象的，而海南是具体而鲜活的。

于是我们决定出发，深入现场。

我们“走读市县”，丈量琼州大地的烟火气和生长

力。定安，一个传统的农业县，工业梦想“照进现实”；三

亚，国际范儿越来越足，这个夏天“淡季不淡”；保亭，一颗

红毛丹有了“七十二变”；海口，依托千亿元级航空保税维

修产业，成为“世界机修厂”；澄迈，闯千亿级“出海”赛道，

成为企业“出海渡口”……市县之变，照见自贸港之变。

我们“解码园区”，看见拔节成长的新质生产力。文

昌国际航天城，从“追箭”到“造星”；博鳌乐城先行区，健

康消费从“治病”到“治未病”；三亚崖州湾科技城高新区，

打响深海产业“突围战”；东方临港产业园，海上大风车转

起“风电+”产业链。从一颗种子到一枚卫星，从一粒新药

到一片蓝海，海南的产业版图，正在重新描画。

我们“蹲点企业”，在生产线上触摸信心。海南坚果远

销北欧，“数字电网”炼成海南样本，邓白氏编码跑出“海南

速度”，101艘巨轮“安家”洋浦……政策红利从纸面落到地

面，就在这些具体而微的场景里。

我们还在自贸港，遇见一个个具体的人。他们来自不

同领域、不同地域，有辞去银行职位甘当“田保姆”的南繁人，

有追着火箭扎根文昌的科研人员，有把一碗糟粕醋酿成一个

产业的乡土企业家……他们热爱海南、扎根海南，他们就是

“我在自贸港”的主角，也是这扇开放大门里最生动的注脚。

海纳百川，因为浪花日夜不息；自贸港砥砺奋进，因为有人

接力书写。

那些看得见的变化、摸得着的温度、听得到的脚步，构成了海

南自贸港最真实、最立体的截面，这正是我们想要出发、想要记录

的理由。

从今天起，海南日报正式推出“开放·进发——高标准建设海南

自贸港进行时”大型主题报道，通过“一组市县观察、一组园区解码、一

组企业蹲点、一组人物特写”四大系列产品，以文字、图片、视频等多种

方式，多维度、立体化记录封关后海南高标准建设自贸港的进程。

开放前行，是方向；进发不止，是姿态。请跟随我们的笔和镜头，一起

走进自贸港的现场。

□海南日报编辑部


