
不认命
让50亩荒园“起死回生”

2008年，安烁宇从海南大学热

带果树栽培专业毕业。这个贵州小

伙子没有急着创业，先进了一家农资

公司做销售。一年后，同专业的四川

姑娘黄晓玲也毕业了。两个人凑了

家里给的钱，又贷款30万元，接手澄

迈金江镇一片50亩的柚子林。

那片园子此前已经转手三次。

管理不善，病虫害多，销路打不开，谁

接谁亏。黄晓玲笑着回忆：“说实话，

最初就是不想毕业就分手，想一起留

下来。”可接手之后才发现，浪漫的代

价是——天牛幼虫钻进沙质土里，打

着手电筒一晚上能抓几百只。青皮

水晶柚拉到批发市场，3.5元一斤都

没人要。

他们没认命。安烁宇用“高压水

枪冲洗树盘”的法子，把浅层天牛幼

虫冲走大半，这项技术后来申请了专

利。他们带着项目参加澄迈县第一

期扶持返乡入乡大学生自主创业评

选，拿到11万元扶持资金，园子慢慢

有了起色。

2014 年，超强台风“威

马逊”重创果园，损失超

过300万元。安烁宇说，

那时候站在园子里，

觉 得 天 都 塌 了 。

一筹莫展时，政府

的政策帮扶来了，

农商行的信贷支

持也来了。“只要

人还在，一切都可

以重来。”夫妻俩

带着团队收拾

残局，一棵一棵

扶正，一垄一垄

补种。

执着
每一个青柚要经过36个

环节才上市

青皮水晶柚种出来了，水分足、

品相好，却鲜少有人问津。果子种得

好是一回事，被人认得是另一回事。

黄晓玲慢慢想明白一件事：“光有好

产品远远不够，必须有自己的品牌。”

2016 年，他们注册了“柚子夫

妇”商标。一个大学生扎根海南乡村

种柚的创业故事，被装进品牌里。人

们买的不只是一个柚子，还有一份对

农业梦想的支持。

品质上，他们近乎偏执。每一个

青柚要经过36个环节、168道工序

才能进入市场。特级青柚最高卖到

398元一个。从市场冷遇，一路走到

供不应求。园子也从当年的50亩，

一步步扩到上千亩，陆续获评省级现

代农业产业园、高新技术企业。“柚子

夫妇”渐渐成了海南特色农产品的一

张亮丽名片。

2025年国庆，品牌旗舰店在海口

骑楼老街中山路60号开业。168道精

细化种植标准培育出的无籽青柚，还

有用柚花柚果研发的深加工产品——

十余年的科研成果，摆上了柜台。

留住人
把技术“种”进小农户的地里

多年种植柚子，产业越做越大，他

们也逐渐意识到：“乡村最缺的是人

才。我们想证明，乡村可以实现自我价

值，也可以留住更多年轻人。”

近年来，他们慢慢搭起四支队

伍：海大科研、种植队、植保机械化、

电商营销。牵头制定《无籽蜜柚鲜

果》等3项地方标准和168项企业标

准，拿下14项专利，获评50余项省

级以上荣誉。

他们无偿向周边农户提供技术

指导和销售服务，用“公司+农户”的

模式，把小农户和大市场接上。农户

进园学套袋、学分选、学直播，从体力

工变成技术工。联农带农机制覆盖

金江镇、中兴镇30多个村集体经济，

累计506户1900多人分红，每年提

供固定岗位50余个、临时岗位2000

余个。

当年两个人守着50亩荒园的时

候，大概没想过，这片地里长出来的

不只是柚子，还有人。

不走寻常路
让技术出海优果回流

2026年 7月底，老挝万象近郊

的红宝石青柚基地里，安烁宇蹲下身

敲了敲沙壤，对合伙人说：“要坚持按

澄迈基地的种法，叶果比守住200：

1，单株留果收着点，采前控水增糖，

确保这批鲜果按海南的标准采摘。”

旁边，黄晓玲摊开跨境鲜果冷链

运输排期表，把采摘、预冷、磨憨口岸

回澄迈工厂的节点一一圈出来。她

希望这批在老挝种出来的红宝石青

柚，能顺利运回澄迈工厂，供应海南

市场。

不卖果子“卖标准”，不签代销合

同签技术托管——这是“柚子夫妇”

走出国门、来到澜湄河畔提供技术合

作所遵循的原则。

2026年 8月上旬，首批按海南

标准全程培育的老挝红宝石青柚，经

中老国际冷链陆路运输通关抵琼，进

入澄迈金江“柚子夫妇”青柚智能分

选工厂。

黄晓玲兴奋地说：“这车鲜果的

意义不止是进口老挝水果，而是技术

出海、优果回流的闭环。”海南输出标

准、种管技术、品牌与分选体系，老挝

提供土地、人工和管理，“科研支撑+

技术输出+东盟回流+澄迈加工”多

环节赋能，中老农业协作从“卖原料”

升级为“卖标准”。

从两个人的守望，到60多人的

专业种植队伍；从 50 亩荒园，到

1500余亩三圃一园基地；从30万元

贷款，到生产规模扩大30倍——安

烁宇和黄晓玲用智慧、创新和坚韧，

把“新农人”三个字写进了田间地头。

未来，他们想建一座青柚博物

园，集示范生产、文化展示、旅游接待

于一体。用黄晓玲的话说：“最开始

是我们夫妻两个人的事业，后来变成

一群人的事业，现在是大家一生的事

业。”在自贸港的版图上，这对“80

后”柚子夫妇的故事，还在继续开花

结果。
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自贸港的年轻人

一个贵州郎，一个四川妹，在海南种了17年柚子
带动1900多人领分红，种植标准“卖”到国外

一切都是因为
爱情的 惑

一颗柚子，能走多远？
从澄迈金江镇一片转手三

次、谁接谁亏的50亩荒园，到
老挝万象近郊按“海南标准”种
植的红宝石青柚基地；从批发
市场3.5元一斤都难卖的青皮
水晶柚，到特级果最高卖到
398元一个的品牌青柚；从两
个“80后”大学生为爱留下的
孤注一掷，到带动506户1900
多人分红的产业链……安烁宇
和黄晓玲用了17年，让一颗柚
子跨越山海，走出了自己的路。

如今，他们多了一个新身
份：把海南的种植标准、管理技
术、品牌体系输出到老挝，再让
按海南标准种出来的青柚，经
中老国际冷链陆路运输回流澄
迈工厂。不卖果子“卖标准”，
不签代销合同签技术托管。

这对夫妻，人们叫他们“柚
子夫妇”。

□南国都市报记者任桐

柚

安烁宇、黄晓玲夫妻在他们的柚子园。

“柚子夫妇”青柚果干产品。（王子遥摄）

“柚子夫妇”青柚智能分选工厂。

“柚子夫妇”今年上
市的青柚。（本版图片除
署名外，均为澄迈人
才发展局提供）


