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凤梨的“标准革命”：
每5个海南凤梨就有1个来自临高

2026年，临高金钻凤梨入选全国名特

优新农产品名录。消息传到皇桐镇美巢合作

社时，理事长林昌平正在地里安排采收。他

的620亩凤梨中，310亩已经上市，全年销售

利润有望达到200万元。“还要继续扩大，不

但我们合作社要扩大规模，还要带动当地农

户继续扩大。”林昌平说这话时底气十足。

“国字号”的分量不在牌子本身，而在牌

子背后的东西。临高地处海南北部，火山岩

风化红壤疏松透气、富含矿物质，旱季成熟

利于糖分积累，种出的金钻凤梨果眼浅平、

无内刺、果肉金黄透亮，甜而不腻、酸味柔

和、不扎嘴。

但天赋只是起点。

天地人农业的凤梨基地里，18个月的

生长期被拆解为33个管理节点，每个节点

对应叶片数量、长度、施肥克重等参数，数字

化管理系统同步记录光照和温度变化。催花

环节对气温要求苛刻，气温需在27℃以下，

实际操作通常安排在傍晚或夜间。据了解，

夜间灌心催花出花率更稳，采收期可以被精

确安排，直接决定了一块地什么时候出果、

什么时候能交货。

这种精细度的结果是：日均发货180

吨，超九成通过订单农业直供市场，果子还在

枝头就已经被百果园、盒马鲜生等渠道预订。

规模同样惊人。2013年小规模试种，

2015年龙头企业引进金钻凤梨试种成功，

2017年通过“企业+村集体+农户”模式在多

文、皇桐、新盈、临城等乡镇大面积推广，

2026年第二季度全县凤梨种植面积达8.2万

亩、产量11.27万吨，市场上每5个海南凤梨

中约有1个产自临高。

更关键的是联农带农的机制设计。美香

村以乡村振兴产业资金587万元入股合作

社，占项目资金80%，村集体流转700多亩

土地参与，企业负责种苗、技术、管理和销

售，利润按出资比例分配。2019年种下的

700亩凤梨，到2024年底已为村集体带来

430万元分红。一个投资不到600万元的农

业项目，六年挣回七成本金。

天地人农业每年在临高聘用工人的费

用达600万元，按每人120元/天计算，提供5

万人次就业机会；村民流转土地每亩年租金

1200元，比自己种水稻收益高3倍。村民对

“乡村振兴”四个字的信任，就是这样一亩一

亩长出来的。

蜜柚的“时间差”：套种里的长短账

波莲镇的柚子园里，红心蜜柚还青着，

树下的凤梨已经收了一茬。这种“柚下套种

凤梨、以短养长”的模式，是临高果农算出来

的一笔时间账：蜜柚从栽苗到挂果要三到五

年，期间只有投入没有产出；凤梨18个月即

可采收，土地不闲着，农户不等着。

波莲镇蜜柚种植面积达1.2万亩，种植

农户共120家，其中种植500亩以上有12户、

300亩以上有30多户。临高柚子与内地产区

错开上市窗口，早熟品种在八月前后即可抢

占市场。海南绿野上品农业有限公司负责人

宋世荣2014年起在波莲种植红心蜜柚468

亩，“今年是个丰收年，每株挂果70个左右，

每株产量有150-180斤，市场销售前景很

好”。宋世荣说。

田间溯源台账记录着每批果树的生长、

管护、采收全流程，绿色防控、果实套袋、有

机肥生态种植技术持续提纯优选品种。“企

业+合作社+农户”的模式让周边村民在基

地务工的同时，也学会了标准化种植的手艺

——仅绿野上品一家基地，每年固定用工

30人、临时用工每日100多人，日工资300元

左右。波莲镇武庵村村民符妹女和丈夫都在

柚子基地工作，“既能照顾家庭又能务工增加

收入，家庭生活得到了明显改善”。符妹女说。

与凤梨的订单农业不同，蜜柚的竞争力

更多来自“时间”和“品质”的双重把控。错峰

上市赢得价格空间，绿色防控守住品质底

线，套种模式化解长周期

作物的现金流压力。当海南相当

一部分蜜柚产自临高，这个产业的分量已

经不需要用口号来证明。

沃土的逻辑：把“土”变成“链”

临高农业的真正变化，不在于某一颗果

子卖得多好，而在于一套可复制的组织方式。

凤梨有全国产销对接大会，2026年3月

第二届大会吸引全国200余位果品行业从

业者齐聚临高，采购商找种植企业、种植企

业找渠道和包装企业，产业链上下游面对面

无缝对接；蜜柚有省级现代农业产业园，把

分选、包装、冷链串起来，波莲镇正以创建柚

子县级产业园为契机，将蜜柚确立为“一镇

一品”核心主导产业；凤梨则已建成数智化

分选工厂、供应链农产品冷链集配中心，向

深加工和碳足迹溯源延伸。

皇桐镇用“党支部＋合作社＋企业＋村

民入股”模式，投入财政衔接资金500万元、

企业入股130万元、脱贫户入股46.22万元，

落地美巢凤梨项目，在全县8个凤梨合作社

项目中创下面积第一、果品第一、盈利第一，

并通过以点带面把全镇凤梨种到1万多亩。

隆道村这样的村庄，用“退桉改柚+凤梨套

种”把95亩土地的产值从几乎为零做到村

集体创收84.2万元。

火山红壤是老天给的，但“国字号”不是。

它需要把种植标准写成规程，把采收节奏排

进日历，把农户的收益嵌进产业链的分配表

里。封关之后，临高凤梨和蜜柚面对的不再只

是海南市场或内地货架，而是自贸港政策下更

便捷的出海通道和更严苛的国际标准——第

二届产销对接大会上，临高已明确提出让凤梨

“沿着‘一带一路’走向世界”。一方沃土能长出

什么，最终取决于种下去的是种子，还是标准；

是零散的农户，还是被组织起来的产业链。

农业是最诚实的产业。你投入多少科

技，土地就回报多少品质；你设计多少合理

的利益联结，农民就回报多少信任。临高的

凤梨和蜜柚告诉我们：热带特色高效农业的

“高效”，不在亩产数字的竞赛里，而在从田

间到货架的每一个环节都被组织起来之后，

农民能分到的那一份实实在在的收益里。这

片火山红壤托举的，既是“国字号”的品牌，

也是村集体账本上那430万元的分红，是符

妹女在柚子基地日结的300元工资。土是

根，链是路，共富是目标——三者合在一起，

才叫“一方沃土”。

时隔十余年，再听梁其伟的名字，是在

11月2日，《影之刃零》官宣发售后72小时全

平台销量突破400万份的消息燃爆网络。擅

长“考古”的同事把我曾于2015年10月31日

采写的关于梁其伟的报道发给我，我们共

同感慨：“这是最想发明时光机的一集”。

那天，梁其伟的讲座是海南中学92周年

校庆诸多活动之一。我提前做功课，被其

“清华大学本科，耶鲁大学硕士，回国创建灵

游坊工作室”的经历吸引，感觉“很有料”。

我提前十分钟到达会场，那是一间多媒体

教室。梁其伟已经提前到场，愉悦地与他当

年的班主任陈辉老师交流。他身穿一件深

色短袖T恤，笑容温雅，言谈举止淡定、平和。

采访很顺畅。讲座中，他全程“抖”故事，

生动鲜活。他分享了自己年少时编写故事和

绘画的趣事，感恩母爱的滋养；分享了他在清

华大学读本科时积极参与多个学院活动的体

验，以及赴美国耶鲁就读的收获与成长。

他用自身足迹诠释了“机会总是留给有

准备的人”。当时的感觉，这是一个积蕴了

丰富能量的人。

追寻梁其伟这些年的足迹，在网上扒出

他于10月28日发布的一篇文章《理性与癫

狂》，里面浸润了一个团队数年如一日的努

力。聚光灯下光芒四射，背后的工作却琐

碎而且艰辛。

“大侠”当临风长啸：从《雨血》到《影之

刃零》，那个从海南中学走出的少年，用一

支笔证明了——最锋利的刀，是少年时不

肯放下的那支笔。

（南国都市报记者许欣胡诚勇）

机会总是留给有准备的人记者手记（上接03版）
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临高的农业有两张面孔。
一张是天赋的：火山岩风化红壤疏松

肥沃、富含矿物质，热带海洋季风带来充
足日照与旱季成熟窗口，金钻凤梨在这片
土地上甜而不腻、不扎嘴。

另一张是人为的：凤梨种植面积约
8.49万亩，香蕉种植面积约4.72万亩，
柚子种植面积约2.18万亩。2025年农
林牧渔业总产值234.06亿元、同比增长
3.7%，渔业同比增长1.9%，种植业和畜
牧业分别增长6.3%和13.3%。

回顾过去五年，临高的农业靠的是一
套把自然禀赋组织成可复制、可调度生产
力的能力，以及一条让企业、村集体和农
户坐在同一条板凳上的利益联结机制。

□南国都市报记者王全印任桐
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